
• Justifier d'une expérience

dans le secteur du commerce

ou avoir un diplôme

F o r m a t i o n  m é t i e r

Conditions d’accès

Filière

COMMERCE
DISTRIBUTION

Durée 

de formation

7 mois

CQP* Conseiller de vente

CRITÈRES IMPORTANTS POUR MON CHOIX

J’apprécie les métiers de contact , je m’intéresse aux produits de l’horlogerie et 

de la bijouterie.

Je suis dynamique et j'ai le sens de l'organisation.

J'ai les qualités nécessaires aux métiers du commerce : sens du contact, écoute, aisance 

relationnelle et sens de la persuasion, résistance physique, présentation soignée.

MON MÉTIER

Je vends des bijoux et des montres, je conseille et fidélise la clientèle.

J’offre un service après-vente.

je contribue à la bonne image de l'enseigne.

Je participe à l'animation de la surface de vente : promotions, évènements particuliers, 

soldes…

Je prends part à la gestion commerciale : tenue de caisse, gestion des stocks, inventaire…

ENTREPRISES PARTENAIRES DU CPRO STEPHENSON

Enseignes spécialisées du commerce de l'Horlogerie Bijouterie. 

Partenariat avec le Syndicat Saint Eloi, Histoire d'Or, Didier Guérin, Bouldoires, indépendants

sous enseigne...

Nos formations sont accessibles

aux personnes en situation 

de handicap

Expérience dans 

le secteur du commerce

ou diplôme.

Conseiller de vente 

validée par un Certificat de

Qualification Professionnelle

Horlogerie/Bijouterie

Durée : 7 Mois

Conseiller de vente Conseiller de vente

confirmé

validée par un Certificat de

Qualification Professionnelle

Horlogerie/Bijouterie

Durée : 7 mois

VOTRE NIVEAU ACTUEL VOUS SUIVEZ UNE

FORMATION MÉTIER

VOUS DEVENEZ… VOUS POUVEZ POURSUIVRE

VOS ÉTUDES…

* Certificat de Qualification

Professionnelle 

Inse
rti

on

Profess
ionnelle
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on

Profess
ionnelle

en Horlogerie Bijouterie

Retrouver toute l’actualité du Cpro Stephenson sur notre site internet.

www.cfa-stephenson.tm.fr



J'APPRENDS EN TRAVAILLANT ET JE SUIS DÉJÀ SALARIÉ

Je choisis la voie de la professionnalisation : je passe deux jours par semaine au 

Cpro STEPHENSON pour la formation générale et professionnelle (soit un total 

de 270 heures de formation) ; le reste du temps je suis dans une bijouterie-horlogerie

pour apprendre la réalité du métier.

Mon rythme d'alternance est de 2 jours Cpro / 3 jours Entreprise.

Etant salarié, je reçois un salaire correspondant à un pourcentage du SMIC en fonction 

de mon âge.

J'AI COMME PERSPECTIVE

• En 7 mois, j'apprends un métier et je peux exercer une fonction de conseiller de vente

dans des enseignes prestigieuses ou des grands groupes. Le secteur de l'horlogerie 

bijouterie recrute des personnes dynamiques, formées et compétentes et permet une pos-

sibilité d'évolution de carrière.

MA RECHERCHE D'ENTREPRISE

Au Cpro STEPHENSON, je suis accompagné individuellement dans ma recherche 

d'entreprise jusqu'à la signature du contrat de professionnalisation.

MA FORMATION AU CPRO STEPHENSON

Module 1 Vente et comportement clientèle

Module 2 Produits et Services Après Vente

Module 3 Vitrines linéaires

Module 4 Calculs économiques,

Encaissement,

Marché et Enseignements Bijouterie-Horlogerie

Module 5 Connaissance des pratiques de l'entreprise,

Etude de cas

Module 6 Enseignement général

VALIDATION DE LA FORMATION

Obtention du Certificat de Qualification Professionnelle

par contrôle continu en entreprise et en centre de 

formation. Le CQP est un Titre reconnu par la branche

professionnelle.

Retrouver toute l’actualité du Cpro Stephenson sur notre site internet.

www.cfa-stephenson.tm.fr

Cpro Stephenson
48, rue Stephenson - 75018 Paris 
Tél. : 01 44 92 88 88 - Fax : 01 44 92 88 54
Courriel : recrute@cfa-stephenson.tm.fr

Internet : www.cfa-stephenson.tm.fr 
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COMMERCE
DISTRIBUTION

CQP Conseiller de vente en Horlogerie Bijouterie
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• Un environnement numérique 

permettant le suivi de la formation,

l’accès aux ressources, la liaison

jeune / entreprise / CFA 

• Des équipements multimédia

adaptés à la profession : logiciels

professionnels et bureautiques 

• Un espace de simulation de vente

relié aux salles de cours par circuit

vidéo 

• Des espaces et salles de cours

multimédia connectés à Internet

Moyens à votre disposition


